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Tout ce qu'il faut
savoir pour lancer
votre start-up !

"Relever le "défi américain"
est avant tout une affaire de
méthode. Loin des habituels
traités de marketing, ce livre
est un véritable vade-
mecum unique en son
genre. Il épargnera aux
nouveaux venus bien des
pertes de temps et des
erreurs fatales.

En nous expliquant
comment aborder le
marché le plus exigeant
au monde, les auteurs
délivrent de précieux
conseils sur les stratégies
de réussite dans la high
tech. La lecon vaut aux
Etats-Unis comme ailleurs.”

Jamal Labed, Directeur Général
de Staff & Line

A la conquéte de la Silicon Valley
Tout ce qu'il faut savoir pour lancer votre start-up
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Jean Rauscher dirige
aux Etats-Unis la société
CYRANQO Inc., leader

des logiciels de test pour

les applications Web

et Client/Serveur. Il a
développé cette start-up
qui, 3 ans apreés son
lancement, réalise plus de
10 millions de dollars de
chiffre d’affaires annuel.

Sylvie Marc, Expert
Comptable titulaire
d’un MBA, assiste

des sociétés francaises
de haute technologie
dans le démarrage

de leurs opérations
aux Etats-Unis.
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Dans la Silicon Valley, on ne compte plus
les réussites de ces petites sociétés inno-
vantes de hautes technologies appelées
“Start-up”. Attirés par leur succes, de plus en plus d’entrepreneurs
francais décident de s'installer aux Etats-Unis pour vendre leurs pro-
duits et leur savoir-faire.

Editions
d’Organisation

Mais le marché américain n'est pas sans embiiche. Comment mener
a bien cette aventure ? Ce livre donne, avec pragmatisme, les éléments
qui feront le succés de votre projet Outre-Atlantique. Il est le fruit de
I'expérience de deux Francais qui ont conquis I'Amérique a leur
maniere.

Cet ouvrage vous guide dans toutes les étapes de linstallation
aux Etats-Unis : depuis I'étude de marché jusqua la réalisation du
premier million de dollars de ventes avec, en particulier :

« les différences culturelles qui influent sur la facon de faire des affaires,
« le test qui permet de décider du lancement sur le marché américain,
* les 20 outils commerciaux a mettre en place avant de vous implanter,
« les critéres de sélection de I'équipe dirigeante,

« [a préparation détaillée du budget d'implantation.

Ce livre est destiné aux entrepreneurs, dirigeants, créateurs,
investisseurs, chercheurs, informaticiens, économistes, étudiants
et tous ceux qui veulent connaitre les secrets de la réussite des PME
aux Etats-Unis.
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